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Figura 2. Colocar a legenda.

Durante o projeto, implementamos estratégias de gestão

de estoque e análise de vendas, resultando em uma

visão mais abrangente e estratégica do empreendimento.

A validação dos resultados foi realizada em parceria com

o microempreendedor, garantindo decisões informadas e

personalizadas para atender às suas necessidades

específicas. Não apenas coletamos dados e conduzimos

análises, mas também buscamos compreender

profundamente as necessidades, objetivos e desafios

específicos enfrentados pela empresária.

.

Concluímos que uma abordagem integrada de teoria da

decisão e técnicas de gestão empresarial é fundamental

para o sucesso de um empreendimento na área de

cosméticos. Nossa perspectiva é continuar colaborando

com microempreendedores, fornecendo suporte técnico e

orientação para promover o crescimento sustentável de

seus negócios

Agradecemos a professora Evelyn, pelo auxilio e apoio a

este projeto juntamente a ”VG presentes", por

compartilhar informações necessárias para fazermos o

nosso projeto juntamente com o objetivo de facilitar a

abertura do seu empreendimento, com estimativas feitas.
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Este projeto propõe o uso da teoria da decisão para

orientar os investimentos, visando garantir a viabilidade

e o sucesso do negócio. Analisaremos cuidadosamente

os cenários de investimento e aplicaremos técnicas de

gestão de estoque e análise de vendas para munir o

empreendimento do ramo de cosméticos com as

informações necessárias para abertura de uma loja

física.

INTRODUÇÃO

JUSTIFICATIVA

Muitas vezes, excelentes ideias de negócio falham

devido à falta de informações e objetivos claros. Este

projeto busca preencher essa lacuna, oferecendo

suporte técnico e orientação para garantir a continuidade

e prosperidade dos negócios na área de cosméticos. A

correta gestão do estoque garante a satisfação dos

clientes por adquirirem produtos a pronta entrega, além

de auxiliar na rotatividade do caixa e consequente

expansão.

OBJETIVOS E ODS

Aplicar a teoria das decisões para que sejam analisados

critérios essenciais no momento de abertura de uma

loja, como estoque de segurança, produtos com maior

número de vendas, análises temporais dos melhores

meses e oferecer ao microempreendedor os amparos

técnicos para abertura de seu empreendimento. ODS:

construir um crescimento sustentável do negócio,

conscientizar praticas na inovadoras na gestão

empresarial e na cadeia de suprimentos, mostrar

consumo e produção responsável minimizando o

desperdício, construir parcerias e meios de

implementação.
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ORÇAMENTO

Custo Valor Fixo ou Variável

Aluguel do Espaço R$   2.500,00 Fixo

Pintura R$   1.200,00 Variável

Fachada R$   1.500,00 Variável

Serviços de Pedreiro R$      800,00 Variável

Serviços de Pintor R$      600,00 Variável

Decoração R$   1.000,00 Variável

Mobiliário R$   4.000,00 Variável

Sistema de Segurança R$      500,00 Fixo

Custos de Legalização R$   1.000,00 Variável

Seguro Comercial R$      800,00 Fixo

Uniformes R$      500,00 Variável

Material de Limpeza e Manutenção R$      300,00 Fixo

Gastos com Funcionários R$   2.000,00 Fixo

Conta de Luz R$      400,00 Fixo

Conta de Água R$      200,00 Fixo

Internet/Telefone R$      150,00 Fixo

Embalagens personalizadas R$      500,00 Variável

Marketing e Publicidade R$   1.000,00 Fixo

Construção do estoque de 

segurança
R$ 14.214,68 Variável
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